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ERPGenEx + Microhard
برنامج شركاء ووكلاء ERPGenEx وMicrohard — المملكة العربية السعودية


ملخص جدوى وكيل التسويق
تقدير مالي — مدخلات الوكيل


تنبيه: هذه الوثيقة مسودة تشغيلية استرشادية (بنفس روح نماذج منشآت ومتطلبات نظام الوكالات التجارية). يجب مراجعتها وتدقيقها من مستشار قانوني مرخّص في المملكة قبل التوقيع أو التسجيل لدى وزارة التجارة أو الجهات ذات العلاقة.


حد أدنى برنامج: 24,000 ر.س. نموذج عمولة: 40% من المبيعات المُحصَّلة.

البند (1): افتراضات النموذج
1. وكيل تسويق وتحصيل — لا تكلفة تنفيذ أو استضافة على الوكيل.
2. عمولة مرجعية 40% من المبيعات المحصّلة.
3. الأرقام تقديرية — استخدم حاسبة الموقع للسيناريوهات.

البند (2): تكاليف تشغيل شهرية (نموذج)
1. راتب موظف مبيعات/متابعة: 2,000 ر.س.
2. إيجار مقر / مكتب مشترك: من 600 ر.س.
3. اتصالات وتسويق: حسب الخطة.
4. نصيب سنوي من السجل: ~167 ر.س/شهر (2,000 ÷ 12).

البند (3): مثال إيراد (توضيحي)
1. بيع شهري محصّل 50,000 ر.س → عمولة 20,000 ر.س.
2. بعد تكاليف ~4,000 ر.س → صافي تقريبي 16,000 ر.س (قبل ضريبة وZakat).

البند (4): المخاطر
1. تأخر التحصيل يؤخر العمولة.
2. فرص غير مسجّلة لا تُحمى.
3. مراجعة محاسب/مستشار قبل قرار الاستثمار.

الخطوة التالية
استخدم حاسبة الجدوى على موقع أكاديمية الشركاء لإدخال الكميات والأسعار وتقدير صافي الربح الشهري.
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